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E
l propietario de Río Uruguay, Darío
Skrabiuk entrevistado por LT7, des-
tacó cómo la diferencia cambiaria

actual favorece el turismo hacia Brasil.
Recordó que la compañía conecta a los

pasajeros con destinos como Florianópo-
lis, Camboriú e Itapema, a través de servi-
cios regulares y paquetes turísticos perso-
nalizados, y distinguió sus servicios con
más de 50 años de trayectoria como una
solución confiable para quienes buscan
viajar dentro y fuera del país.

Así se desarrolló parte de la conversa-
ción:

¿Cómo están este año los servicios
hacia Brasil? Muchos argentinos van a
algún destino del país vecino.

-Sí, es correcto, hoy la mayoría de los
correntinos, chaqueños, misioneros, santa-
fesinos, formoseños, es decir, de toda nues-
tra zona, están eligiendo las playas del país
vecino porque, bueno, hay una diferencia
cambiaria muy importante. Además, Brasil

"La diferencia cambiaria está
potenciando destinos en Brasil"

Darío Skrabiuk, propietario de Río Uruguay, una empresa familiar con más de 50 años de trayectoria, con
servicios de transporte urbanos, nacionales e internacionales de alta calidad, con una flota moderna que
incluye unidades de modelos recientes, afirmó que el escenario económico facilita el acceso a destinos
turísticos como Florianópolis, Camboriú, Itapema y Garopaba. No obstante, destacó escapadas accesibles
a destinos como Cataratas del Iguazú, y remarcó la importancia de planificar los viajes.

¿El usuario puede elegir uno de
estos destinos?

-El cliente elige uno de estos des-
tinos, por supuesto. Por ejemplo,
cuando adquiere un boleto, dice: "Me
tomo un boleto, compro un pasaje",
"adquiero un pasaje a Capão da Ca-
noa" y se baja en Capão da Canoa. O
adquiere un pasaje a Camboriú y se
baja en Camboriú, en Florianópolis,
en Itapema, Meia Praia, Torres o cual-
quier otro lugar como Garopaba o La-
guna. Él adquiere su boleto y viaja por
su cuenta. Si no tiene cómo moverse
por su cuenta y quiere un paquete
completo, la empresa también le ofre-
ce esa opción, con traslado, alojamien-
to incluido, media pensión, pensión
completa, o las distintas variedades
que tenemos para ofrecer. Somos una
empresa de servicios, una empresa de
transporte arraigada hace más de 50
años en la zona. La gente ve que esta-
mos haciendo bien las cosas, y eso
ayuda mucho a la hora de elegir. La
persona evalúa: "¿Qué costo tengo?"
"¿Cómo hago?" Y trata de elegir lo
que le dé tranquilidad.

¿Manejan algún número de
usuarios que eligen las playas de
Brasil?

-Mirá, en lo que va del último tiem-
po, hablando específicamente del mes
de diciembre, Río Uruguay ha movi-
do un promedio de 50 unidades, trans-
portando pasajeros a los distintos des-
tinos turísticos de Santa Catarina y
Rio Grande do Sul.

¿Y cómo se entiende eso? ¿Son
60 pasajeros por bus? ¿Entonces,
tienen un promedio de 3.000 per-
sonas que ya viajaron?

-Exactamente, así es.

¿Cuál es la situación ac-
tual de la empresa?

-Río Uruguay es un grupo
empresario familiar que, duran-
te el último tiempo, ha venido
haciendo bien los deberes. Hoy
nos encontramos en una posi-
ción distinta a la de muchas
otras empresas. Contamos con
unidades nuevas. Los coches
más viejos que hoy circulan en
la ruta argentina son modelos
2018, y quedan muy pocos. De
ahí en adelante tenemos mode-
los 2020, 2022, 2023 y 2024.
Esto significa calidad y seguri-
dad. A partir de enero, estare-
mos incorporando un prome-
dio de 20 unidades más.

Además de los servicios
de larga distancia, ¿también
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prácticamente no tiene inflación, que es algo
que se está intentando lograr acá, y bueno,
eso ayuda mucho. Hoy la mayoría de los vi-
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CALIDAD Y SEGURIDAD. El empresa-
rio destacó la inversión de la firma en
su flota de vehículos.

sitantes hacen un gran esfuerzo y dicen: "Me
voy a vacacionar al vecino país".

¿Qué opciones tiene la empresa?
-En Río Uruguay, tenemos en la parte

de turismo una división llamada Río Tra-
vel, que es Transrio Turismo, nuestra em-
presa encargada de vender paquetes turís-
ticos a las playas de Capão, Torres, Floria-
nópolis, Itapema y Camboriú. Además,
contamos con servicios de línea regular
durante todo el año hacia esas mismas pla-
yas. Cubrimos destinos como Porto Ale-
gre, Capão, Torres, Garopaba, Laguna, Flo-
rianópolis, Itapema y Camboriú con ser-
vicios diarios que salen desde Posadas,
Corrientes y Resistencia, con combinacio-
nes en los servicios acá en Posadas. Hace
muchos años que tanto los correntinos,
chaqueños y misioneros viajan con noso-
tros. Hemos sido la elección de los pasaje-
ros para llevarlos a las distintas playas.
Tocamos todo el Litoral de Rio Grande
do Sul y el Litoral catarinense.

tienen servicios urbanos?
-Sí, claro. Hoy estamos ope-

rando servicios urbanos en
Puerto Iguazú. Allí convergen:
el servicio urbano local, el ser-
vicio internacional urbano, que
conecta Iguazú con Foz do
Iguaçu y Ciudad del Este; el ser-
vicio al aeropuerto y el servicio
a las Cataratas del Iguazú. Tam-
bién ofrecemos servicios pro-
vinciales dentro de Misiones y
Corrientes. Por ejemplo: en Co-
rrientes, cubrimos toda la cos-
ta, desde Ituzaingó hasta Co-
rrientes Capital. También pres-
tamos servicio entre Santo
Tomé y Corrientes, además de
otros tramos como Liebig-San-
to Tomé, Paso de los Libres-
Liebig y Santo Tomé-Paso de

los Libres. En Misiones, tene-
mos el servicio urbano en
Apóstoles y el servicio interju-
risdiccional Apóstoles-Colonia
Liebig, que es similar al servi-
cio Chaco-Corrientes. Además,
contamos con servicios de lar-
ga distancia dentro del país e in-
ternacionales.

Y para quienes no se ani-
man a cruzar a Brasil, ¿qué
opciones tienen dentro del
país?

-Una excelente opción es
hacer una escapada a Iguazú
para visitar las maravillosas Ca-
taratas. También pueden ir a
Ituzaingó o a Paso de los Li-
bres. Cada uno puede elegir se-
gún su presupuesto. Por ejem-
plo, pueden viajar a Iguazú con

un servicio que sale a las 21 des-
de Corrientes, llega al amane-
cer a Puerto Iguazú, pasan el día
allí y regresan a las 21. Así, al
día siguiente, a las 6 de la ma-
ñana, ya están de vuelta en Co-
rrientes.

¿Cómo pueden adquirir
los pasajes?

-Los pasajeros pueden acer-
carse a nuestras boleterías o a
toda la red de venta de Río Uru-
guay. También pueden ingresar
a nuestra página web:
riouruguaybus.com.ar para ver
todas las opciones disponibles.
Si están interesados en paque-
tes turísticos, pueden visitar
nuestra página de turismo:
www.transrioturismo.tur.ar/tra-
vel/


