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DESTINOS COMPETITIVOS. El sector forestal experimentó un leve crecimiento en las
exportaciones, especialmente en productos como las molduras de pino, con un aumento
notable en el mercado estadounidense.

LEVE CRECIMIENTO DE LAS EXPORTACIONES Y EXPECTATIVAS RENOVADAS

Medidas estructurales en logística
determinan el desarrollo forestal
A pesar de la estabilidad en los precios internacionales, que favoreció la previsibilidad para los exportadores,
las empresas enfrentan un entorno económico complicado debido a la inflación interna y la devaluación del
peso, lo que limitó sus márgenes de ganancia. Los altos costos logísticos internos, que son hasta cinco veces
mayores que en países competidores, siguen siendo un desafío importante para la competitividad del sector.
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Otro punto de debate son las es-
tadísticas de exportación, las cuales,
según señalan, pueden ser engaño-
sas si no se analizan correctamente,
ya que grandes actores como Arau-
co y Acon Timber tienen un peso
significativo en los volúmenes tota-
les de exportación.

Sostienen que esto puede distor-
sionar la evaluación del desempeño
del sector, ya que el crecimiento en
volúmenes de exportación puede es-

urante el año 2024, el
sector forestal argen-
tino experimentó un

leve crecimiento en las expor-
taciones, especialmente en
productos como las moldu-
ras de pino, aumento que se
concentró principalmente en
el mercado estadounidense,
que mostró una demanda
constante.

A pesar de los desafíos
económicos, la capacidad de
las empresas para adaptarse
a las demandas internaciona-
les permitió que se lograran
algunos avances, aunque no
tan significativos como se es-
peraba.

Voceros del sector, con-
sultados por EL LIBERTA-
DOR, evaluaron, al concluir
el año, que, los precios inter-
nacionales de los productos
forestales se mantuvieron es-
tables, lo que favoreció a los
exportadores en términos de
previsibilidad.

Indicaron que, no obstan-
te, esta estabilidad también
reflejó un entorno económi-
co complicado, donde los pre-
cios no experimentaron au-
mentos significativos, limitan-
do las ganancias de las em-
presas exportadoras que de-
penden de una mejora en los
precios internacionales para
compensar los costos inter-
nos.

Desde el sector forestal remarcan que uno de los prin-
cipales problemas que enfrentan las empresas es el alto
costo de los servicios logísticos internos.

Puntualmente, el flete al puerto, los gastos portuarios y
los costos de despacho en Argentina, que son hasta cinco
veces mayores que en países competidores como Brasil,
Chile y Uruguay.

Se trata de costos logísticos que afectan directamente
la competitividad de las empresas argentinas, que deben
lidiar con una desventaja estructural frente a sus competi-
dores internacionales.

COMPETITIVIDAD

Señalan que a pesar de los altos costos logísticos, las
empresas argentinas tienen la capacidad técnica y produc-
tiva para competir en los mercados internacionales.

Sin embargo, la competitividad se ve gravemente afec-
tada por los costos internos, lo que limita su capacidad de
competir con empresas de otros países de la región que
operan con costos mucho más bajos.

En ese sentido, enfatizan en que la competitividad lo-
cal depende en gran medida de la reducción de estos cos-
tos logísticos y de producción.
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IMPACTO DE LA
INFLACIÓN Y EL
TIPO DE CAMBIO

A pesar de la estabilidad
de los precios internaciona-
les, durante 2024, los expor-
tadores argentinos enfrenta-
ron un desafío significativo
debido a la inflación interna
y a las fluctuaciones del tipo
de cambio.

Remarcaron que la infla-
ción, que superó el 100 por

tar influenciado por la expansión de
estos grandes actores, en lugar de un
verdadero aumento en las exportacio-
nes de las Pymes.

DESGLOSE POR
TAMAÑO DE EMPRESA

De ese modo, señalan que es esen-
cial desglosar los datos de exportación
por tamaño de empresa y tipo de pro-
ducto para obtener una visión más

ciento durante el año, y la
devaluación del peso afecta-
ron directamente la rentabili-
dad de las empresas, que vie-
ron cómo sus márgenes de
ganancia se redujeron debi-
do a estos factores internos,
más allá de los precios inter-
nacionales.

DEVALUACIÓN
Y AJUSTE

En concreto, a comien-

zos de 2024, Argentina expe-
rimentó una devaluación cer-
cana al 25 por ciento, lo que
ajustó el tipo de cambio ofi-
cial.

Sin embargo, este ajuste
no fue suficiente para cubrir
la brecha con el dólar real
que se manejaba en el gobier-
no anterior, lo que dejó a las
empresas en una situación
difícil.

En la actualidad, el ajuste
del tipo de cambio oficial fue

insuficiente para contrarres-
tar la inflación interna, lo que
afectó la competitividad de
los productos argentinos en
los mercados internacionales.

BAJA EN LA
DEVALUACIÓN
MENSUAL

Dentro del mismo cua-
dro de análisis, indicaron que
la devaluación mensual del
dólar oficial fue de sólo un 2
por ciento, lo que no alcanzó
para compensar la alta infla-
ción que afectó la economía
argentina.

Sostienen que este desfa-
se entre la inflación y la de-
valuación generó una situa-
ción de inestabilidad econó-
mica, dificultando la planifi-
cación de las empresas y re-
duciendo la capacidad de
competir en los mercados
internacionales.

En ese sentido, remarcan

que la falta de una política
cambiaria coherente exacer-
bó estos problemas.

CAMBIO DE
ENFOQUE HACIA
PRODUCTOS DE
MAYOR MARGEN

Ante la situación econó-
mica complicada, muchas Pe-
queñas y Medianas Empre-
sas (Pymes) decidieron aban-
donar la producción de pro-
ductos de bajo valor agrega-
do, como el caso de algunos
productos de madera, para
concentrarse en aquellos con
márgenes más altos.

Desde el sector indicaron
que se trata de una estrategia
que fue adoptada como una
medida para mantener la via-
bilidad de las empresas, adap-
tándose a un entorno econó-
mico que no favorecía la pro-
ducción masiva de productos
más baratos.

D

precisa del estado del sector.
Remarcan que un análisis desa-

rrollado, en ese sentido, permitiría
identificar cómo están realmente las
pequeñas y medianas empresas, y no
sólo basarse en el desempeño de las
grandes empresas.

En otras palabras, sugieren que un
desglose detallado ayudaría a orientar
mejor los recursos y a tomar decisio-
nes informadas sobre las políticas pú-
blicas y el apoyo al sector.
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